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リーダーズ総合研究所

山田斉明

成功は開業前に決まっている！

～事務所経営を失敗させないために

開業前にやっておくべき５つのこととは？～

はじめに

はじめに

ミッション

ビジョン

戦略 ①ビジョン

 

Ｄ 

土地 

（自分） 

Kagais

ya  

（顧客） 

Ａ 

Ｂ 

 

ビジョン①

定量的

定性的

ビジョン②

私には夢がある。

いつの日か、ジョージアの赤い土の丘の上で、奴

隷だった者たちの息子と、奴隷主であった者たち

の息子が、兄弟として、ともに同じテーブルに向
い合うという夢が。

私には夢がある。

いつの日か、私の小さい４人の子供たちが、肌の
色ではなく、その個性によって評価されるような

国に住む日が来るという夢が。
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年商
100万円

収入源なし

収入源あり

年商
1000万円

ビジョン③

 

Ｃ 

Ｄ 

 自 由 

国家権力 

社会保障 
所得税 

行政行為 

行政行為 

Ａ 
Ｂ 

行政庁 

１３０万 
 

１０３万 

許可 

ビジョン④

②ヒト

ヒ ト

戦略

モ ノ カ ネ

製造 販売

商品力 集客力

経営

 

Ｄ 

土地 

（自分） 

Kagais

ya  

 

   

内部 外部 

ヒト

③モノ
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モノ①

企業の目的

顧客の創造

イノベーション マーケティング

商品力 集客力

モノ②

×

モノ③

誰に

何をどのように

顧客ニーズ独自能力

どこで

顧客

 

Ｄ 

土地 

（自分） 

Kagais

ya  

（顧客） 

Kagaisy

a  

Ａ Ｂ 

 顧客ニーズ独自能力

モノ④

なぜ、顧客は、そ
の商品・サービス
を買うのか？

なぜ、顧客は、そ
れをあなたから
買うのか？

≪キャリアの３つの問い≫

① 自分は何が得意か？

→ 能力・才能についての自己イメージ

② 自分は一体何をやりたいのか？

→ 動機・欲求についての自己イメージ

③ どのようなことをやっている自分なら、意味を感

じ、社会に役だっていると実感できるか？

→ 意味・価値についての自己イメージ

モノ⑤

Will

MustCan

モノ⑥
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④カネ

 

Ｃ 

Ｄ 

（売主） 

土地 

処 分 
国家権力 

事前 

社会権 
侵害行政 

給付行政 

開業資金 

運転資金 

事後 カネ①

≪登録費用等≫

① 入会金：200,000円

② 登録手数料：25,000円

③ 行政書士会会費：72,000円

④ 政治連盟会費：12,000円

⑤ 登録免許税：30,000円

合計 339,000円

カネ②

⑤ミッション

こちらから 『旅人が町を歩いていると、レンガを
積んでいる３人の職人を見かけました。

旅人が三人の職人に「何をしているんですか」と
尋ねると、

一人目は「レンガを積んでいるんだ」と、

二人目は「レンガを積んで壁を造っているんだ」と、

三人目は「レンガを積んで立派な教会を造り、や
がて訪れる人々の幸せを築いているんだ」と答え
ました。

ミッション

開業塾
４期生
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商品力×集客力

☞ 『基本実務編』＋『開業戦略編』

開業塾修了後のフォロー制度

☞ 特別講義（開業塾１～３期生）無料

行政書士「匠」シリーズ

☞ 専門分野を極める！

開業塾４期生 ３つの強み

基本実務編

基本実務編①

競合
多い

Ｂ to Ｂ

Ｂ to Ｃ

競合
少ない

設立系 許認可系

民事法務系 国際業務系

基本実務編②

開業戦略編

開業戦略編①
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開業戦略編② 開業戦略編③

 

Ｃ 

Ｄ 

（売主） 

土地 

（表意者） 

Seug） 

（第三者） 

Seug） 

Ｘ 

Ｚ 
ミッション 

マーケティング戦略 

Ｙ 

ＳＷＯＴ分析 

ドメイン策定 

外
部
環
境
分
析 

内
部
環
境
分
析 

ビジョン  

 プラス マイナス 

内部環境 
強み 

(Strength) 

弱み 

(Weakness) 

外部環境 
機会 

(Opportunity) 

脅威 

(Threat) 

開業戦略編④ 開業戦略編⑤

誰に

何をどのように

顧客ニーズ独自能力

どこで

顧客

 
 

Product 
（商品） 

Price 
（価格） 

Place 
（流通チャネル） 

Promotion 
（プロモーション） 

Customer Value 
（顧客にとっての価値） 

 
Cost 

（顧客にとっての費用） 

Convenience 
（顧客にとっての利便性） 

Communication 
（顧客との対話） 

マーケティング４Ｐ 

 

マーケティング４Ｃ 

開業戦略編⑥

≪無料体験受講≫

２月23日（土）18:00～20:00

プレ講義 開講！

事務所経営の「フレームワーク」と「ツボ」

≪開業塾４期生≫

３月２日（土）18:00～21:00

経営戦略論 開講！

おわりに


